YO CREE MI PROPIA
EMPRESA

Conferencia — Coloquio a cargo de D.Pablo Yubero;
Gerente Administrador iinico y fundadorde la

empresa PLANTA BAJA
- ¢ Tienes ganas de ser tu propio jefe?,
I]ala ¢Dudas?, ;¢ Miedo?, ; Problemas?, ;i Cémo
lo hago?

57 fundar tu propia empresa es tu idea ven y conoce como
lo hizo un emprendedor, qué debes cuidar para tener éxito,
donde estdn las claves del triunfo .

3 Lunes 16 de Noviembre
//,\\//, 13.00 — 14.00 horas Citedra
N Sala de Grados Bancala r%
; (Edificio Central) Jévenes Emprendedores

CONFERENCIA DE D. PABLO YUBERO
(FUNDADOR DE LA EMPRESA PLANTABAJA)

La Conferencia dentro del Plan de Actividades de la Catedra de Bancaja
Jovenes emprendedores tuvo lugar el dia 16 de Noviembre en la Sala de
Grados del Edificio Central de la Universidad a las 13:00 horas.

Esta, fue impartida por D.Pablo Yubero, gerente administrador tnico y fundador
de la empresa PlantaBaja.

D. Pablo Yubero nos contd su experiencia como emprendedor en la empresa
dedicada al disefio y ejecuciéon de eventos.

Pablo Yubero es un empresario felizmente casado y padre de dos hijos. Su aventura como
empresario comienza a raiz de problemas familiares que le llevan a tomar el cargo de la
ebanisteria y tienda de muebles familiar, viéndose en la necesidad de dejar de lado sus
estudios de aparejador (aunque él reconoce que nunca fue un buen estudiante).

En 1987 se le ofrece la oportunidad de crear una nueva férmula de negocio y gracias a su
imaginacion, ilusion y las ganas de aprender, acompafiado de los consejos recibidos, consigue
fundar en 1993 PlantaBaja, la cual sigue dirigiendo.

Pablo nos hablé de las claves que él considera que llevan al éxito: Causalidad, decision,
esfuerzo, constancia, preparacion, seguridad, honradez, ética profesional, seriedad y no
preocuparse por el tiempo invertido, lo que denominé “perder el reloj”.

Ademas, hizo una critica constructiva de la juventud de hoy en dia, la cual considera de
“pasotas, sin expectativas de futuro y que poseen las mismas inquietudes”. Con ello animé a
los universitarios a no ser simples “funcionarios”, a movilizarse por las inquietudes y
aprovechar los medios de los que disponen (internet). “Ser empresario puede ser mas
gratificante y divertido”.




CONFERENCIA DE D. ALFONSO GARCIA-VILLARACO
(Business Angels del sector de la telecomunicacion )

La Conferencia dentro del Plan de Actividades de la Catedra de Bancaja
Jovenes emprendedores tuvo lugar el dia 15 de Diciembre en la Sala de
Grados del Edificio Central de la Universidad a las 13:00 horas.

Esta, fue impartida por D.Alfonso Garcia-Villaranco, inversor privado y
empresario.

D. Alfonso nos conto su experiencia en el mundo de las telecomunicaciones, para el cual
llevaba afios trabajando ( EDS, Uni2, Lucent Technologies , AT&T) cuando decidié convertirse
en un inversor privado. Del mismo modo se convirtié en socio fundador de Mobile Snack Labs,
empresa del sector de las aplicaciones y contenidos para teléfonos maviles.

En la conferencia D.Alfonso explicd qué es un inversor, y qué tipos de financiacion existen
(explicado la figura de un Business Angel). Ademas hablé de las cualidades de un empresario.
Y cdmo se lleva a cabo el proceso desde que surge la idea, hasta que consigues financiacién
para crear la empresa y convertirte en empresario.

Su experiencia como empresario podria resumirse en, “silo puedo evitar, no vuelvo a trabajar
por cuenta ajena”



CONFERENCIA DE D. FRANCISCO DE BENITO

(Martes del emprendedor)

La Conferencia dentro del Plan de Actividades de la Catedra de Bancaja
Jovenes emprendedores tuvo lugar el dia 2 de marzo en la Sala de Grados del
Edificio Central de la Universidad a las 13:00 horas.

Esta, fue impartida por D. Francisco de Benito.

D. Francisco nos vino a contar la oportunidad de negocio que conlleva la nanotecnologia
nutricional. Con los avances tecnolégicos conseguimos también mejoras a nivel de salud, no
s6lo en maviles ni en Internet. Por ejemplo, se han desarrollado una serie de nuevos productos
que intentan mejorar la salud ingiriendo complementos nutricionales, cada vez mas
concentrados. Por ejemplo para el dolor de las articulaciones, puedes tomar pequefias dosis
gue ayudan a la formacién de cartilago. O productos que hacen que la piel se hidrate desde
dentro.

Gracias a esta gama de productos, que puedes obtener via Internet, puedes entrar a formar
parte de este negocio mediante la introduccion de nuevos clientes. Y participando con ello de
los beneficios de la empresa. Se trata de un nuevo modelo de negocio que tiene un sistema de
marketing multinivel a través de redes sociales.



